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 بسمه تعالی

 د؟یخوانیجزوه را م نی: چرا اشگفتاریپ

 

نبوه ا ،فروشندگانچرخه خدمات با و  دارانیچرخه خدمات با خر، املاک یاحرفه یمبانبا  ،یسه جزوه قبل در

وشندگان و فر دارانیبا خر د،یکن دیکه چگونه سرنخ تول دیگرفت ادی. دیآشنا شد سازان و ناشران توکن های ملکی

که  است نیکارآفر کیفروشنده است. او  کیفراتر از  ،یامشاور حرفه کی. اما دیو قرارداد ببند دیکار کن

 .کندیم تیریشرکت مد کیوکار خود را مانند کسب

 کیچگونه : پردازدیموضوع م نیبه هم قاًیفشرده است، دق یاهفته 7برنامه  کیکه  آقای خبره BOLD برنامه

 گفته است که شهی، همآقای خبره گذارانی، بنحسن بان. میو سودآور بساز ینیبشیپقابل دار،یوکار پاکسب

 «.کندیم تیاست که اتفاقاً در حوزه املاک فعال نگیو کوچ یشرکت آموزش کی» آقای خبره

 کی دی. فرض کندیخود بخوان وکارکسب یاحرفه تیریمد یجامع برا یراهنما کیجزوه را به عنوان  نیا

 کیکه چگونه دفتر املاک خود را به  دهدیم ادیوکار کنار شما نشسته و قدم به قدم به شما کسب یمرب

 .دیکن لیتبد و رو به رشد داریپا نسیزیب

 

 است؟ ییزهایجزوه شامل چه چ نینقشه راه: ا

 درصد عنوان بخش

 %۱7 در رشد( یگذارهیسرما ،ینقد انیجر ،یبند)بودجه نسیزیب یمال تیریمد 1

 %۱7 فق(عادات روزانه مو ،یریگیپ یهاستمیس ،یبندتی)اولو یورزمان و بهره تیریمد 2

 %۲0 (یمحتوا، برند شخص دیتول ،یاجتماع یها)شبکه یو برندساز تالیجید یابیبازار 3

 %۱7 (یسازیبازار و شخص لیسرنخ، تحل دیتول یبرا AI یابزارها) در املاک یهوش مصنوع ۴

 %۱7 (املاک تیریمد یهاپلتفرم ،یمجاز دیبازد شرفته،یپ CRM) نینو یهایفناور 5

 %۱۲ (میعملکرد، توسعه ت یریگهدف، اندازه نیی)تع داریرشد پا یزیربرنامه | 6

 %100 ساعت 3قابل مطالعه در  مجموع
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